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SALES SCRIPT GENERATOR

Pasul 1: DATE CLIENT

O Industrie:

O Pozitie:

O Provocari principale:
O Buget estimat:

O Ciclu decizional:

Pasul 2: DESCHIDERE PERSONALIZATA

Pattern-uri Deschidere:
1. Referinta specifica industriei
"In lucrul cu [companii din industria X], am observat ca [provocare comuna]..."

2. Insight relevant
"Recent, [statistica/trend] arata ca [impact in industrie]..."

3. Social proof specific
"[Companie similara] s-a confruntat cu [provocare] pana cand..."

Pasul 3: INTREBARI SPIN CUSTOMIZATE

Situatie [Select 3]

O "Care sunt principalele obiective pentru [urmatoarea perioada]?"
O "Cum arata procesul actual de [activitate relevanta]?"

O "Ce solutii ati Incercat pana acum pentru [provocare]?"

O "Care sunt KPI-ii urmariti pentru [departament/proces]?"

Problema [Select 2]

O "Ce provocari intampinati cu [procesul actual]?"
O "Care sunt consecintele [situatiei actuale]?"

O "Ce va impiedica sa [obiectiv dorit]?"

Implicatii [Select 2]

O "Cum afecteaza aceasta situatie [aspect business]?"
O "Ce impact are asupra [KPI relevant]?"

O "Care sunt costurile asociate cu [problema]?"
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Nevoie-Beneficiu [Select 2]

O "Ce ar insemna pentru business daca [beneficiu principal]?"
O "Cum ar aréata situatia daca [solutie propusa]?"

O "Ce impact ar avea reducerea [problema] cu [procent]?"

Pasul 4: PREZENTARE SOLUTIE

Framework Prezentare:
1. Problem Statement:
"Din ce am discutat, [sumarizare provocari principale]..."

2. Solutie:

"latd cum putem rezolva acestea..."

O Beneficiu 1: [customizat pentru client]
O Beneficiu 2: [customizat pentru client]
O Beneficiu 3: [customizat pentru client]

3. Dovezi:

O Case study relevant

O Statistici specifice

O Testimonial din industrie

Pasul 5: HANDLING OBIECTII

Template Raspuns:

1. Validare: "Tnteleg complet [obiectia]..."

2. Reframe: "Multi clienti au avut aceeasi preocupare pana cand..."
3. Dovada: [exemplu specific]

4. Verificare: "Are sens ce v-am explicat?"

Pasul 6: INCHIDERE

Pattern-uri Inchidere:

1. Sumarizare & Next Step:

"Din discutia noastra, am identificat [recap puncte cheie]. Urmatorul pas ar fi [actiune specifica].
Cand preferati sa [next step]?"

2. Alegere Alternativa:
"Avem doua optiuni pentru implementare: [A] sau [B]. Care vi se pare mai potrivitd pentru situatia
dvs.?"
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CHECKLIST FINAL:

O Deschidere personalizata

O Minim 3 intrebari SPIN relevante
O Prezentare adaptata feedback-ului
O 2 dovezi specifice industriei

O Next step clar stabilit

Disclamer:
Am creat acest tool bazat pe principiile SPIN selling si experienta mea in vanzari B2B.
Este o structura originala pe care am generat-o pentru a ajuta in procesul de vanzare.

Acest Sales Script Generator trebuiei dezvoltat si testat cu date concrete din teren, calibrat cu
feedback de la vanzatori si adaptat specific pentru fiecare industrie.

Pentru mai multe tips&tricks in vanzari, inscrie-te la newsletterul meu aici >>>
https://marinaionescu.net/materiale-gratuite/
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